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・公司概要１（日本国内）

苹果苹果ＦＣ本部ＦＣ本部

公司名称公司名称：　　　　：　　　　苹果汽车网络苹果汽车网络株式会社　株式会社　
所在地：　　　所在地：　　　　　三重　　三重县县四日市市四日市市TOKIWATOKIWA１１丁目４番２号丁目４番２号　　　　　　　　　　　　　　　　

 
　　
成立时间成立时间：　　　　１９９３年５月　　：　　　　１９９３年５月　　
资本金资本金：　　　　　３：　　　　　３亿亿４，７９５万４，７９５万日元日元
法人代表法人代表：　　　　代表：　　　　代表取缔取缔役役社长社长　長谷川　浩嗣
主营业务主营业务：　：　

 

经营汽车收购经营汽车收购・・销售的销售的FCFC““苹果苹果””业务业务
加盟法人数加盟法人数量量：　　５６：　　５６家公司家公司
加盟加盟店铺数量店铺数量：　　２１４：　　２１４家店铺家店铺
直营店店铺数量直营店店铺数量：　１０：　１０家店铺家店铺
URLURL／／http://www.http://www.applenetapplenet.co..co.jpjp

苹果集团统括苹果集团统括会社会社

公司名称公司名称：　　：　　　苹果国际　苹果国际株式会社　株式会社　[[东交所东交所27882788（（東証ﾏｻﾞｰｽﾞ東証ﾏｻﾞｰｽﾞ27882788））]]
所在地所在地：　　　　三重：　　　　三重县县四日市市日永２－３－３四日市市日永２－３－３
成立时间成立时间：　　　１９９６年１月：　　　１９９６年１月
资本金资本金：　　　　４８：　　　　４８亿亿７００万７００万日元日元
法人法人代表：　　　代表取締役代表：　　　代表取締役社长社长　久保和喜　久保和喜
主营业务主营业务：：

 

汽车及其相关零部件的汽车拍卖、及从国内汽车业者、普通消费者处收购汽车向以东南亚各国为中心的海外汽车及其相关零部件的汽车拍卖、及从国内汽车业者、普通消费者处收购汽车向以东南亚各国为中心的海外
出口汽车，以及面向普通消费者的国内销售业务出口汽车，以及面向普通消费者的国内销售业务　　　　　　　　　　

URLURL／／http://www.applehttp://www.apple--international.cominternational.com



・公司概要２　（中国国内）

中国中国苹果苹果ＦＣ本部ＦＣ本部

公司名称公司名称：　北京艾普旧：　北京艾普旧车经营车经营有限公司　有限公司　
所在所在地：　　中国北京市昌平区沙河地：　　中国北京市昌平区沙河102206102206　　　　　　　　　　　　　　

 
　　　　
URLURL／／http://www.http://www.applecarapplecar.com..com.cncn

苹果现地法人公司苹果现地法人公司（（咨询公司咨询公司））
　　公司名称公司名称：　：　北京泰智北京泰智咨询咨询有限公司有限公司
　　所在所在地：地：

 

　中国北京市昌平区拓然苑５－１－０２　中国北京市昌平区拓然苑５－１－０２
成立时间成立时间：　：　20052005年９月２１日年９月２１日

　　资本金资本金：：

 

　３７５０万元　３７５０万元
　　法人代表法人代表：　安井　毅：　安井　毅

主营业务主营业务：　：　作为与日本国内的综合商社的作为与日本国内的综合商社的双日株式会社双日株式会社的合资的合资
公司从事中国苹果的经营咨询业务公司从事中国苹果的经营咨询业务
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・苹果连锁就是・・・

苹果是日本首家！世界首家！的“车辆收购专业店家”。

苹果公司将积极致力于开展面向世界的全球化事业。

作为日本首家的专业收购店诞生的苹果公司，

 
托大家的福今年迎来了第２０个年头。

 
我们再次重回起点，提供能够满足各位汽车用户及加盟店

 
所需的新型服务。

 
值此良机，务请诸位研究加盟“苹果”之事宜。

 

作为日本首家的专业收购店诞生的苹果公司，
托大家的福今年迎来了第２０个年头。
我们再次重回起点，提供能够满足各位汽车用户及加盟店
所需的新型服务。
值此良机，务请诸位研究加盟“苹果”之事宜。



未来模式的混合型店铺

采购是客户。但最终的带来利益的客户是同行业的买家！批发商
那样的感觉！

独占市场，能轻而易举地获得直接客户！

以收购为基础，无需担心索赔！

紧凑型的店铺可产生无限利润！

库存风险小，资金少也可以运营！

不管哪个厂家的产品，都被涵盖在收购对象范围之内，由此可获
得潜在的客户！

・收购业务到底是什么？？



・收购店与销售店的不同之处在于？

收购店 二手车销售店

投诉索赔？

库存变现率？

库存风险？

开业资金？
只有暂时的库存，
无需巨额资金。
小型店铺和面积不大的
商谈空间均可！

库存的周转率约为90％
自然可以比行市收得便宜
可在一周内变现

库存是暂时的，又有共享库存
做后援支持的迅速销售。
无库存所以无风险。

原则上是收购。为此不会发生
处理方面的投诉索赔。

大量展示库存产品，
必须有巨额的资金。

展示车辆在可售出期间无法
签约确保，随之将带来沦为
长期库存的危险。

从商谈到收车之间所费时间
长，变现前会发生时间滞差。

收车后的后期服务方面屡屡
发生投诉索赔。
忙于应付售后问题。



・关于可信的苹果品牌

苹果公司确保向客户提供服务的２０年间所
构建起的“苹果品牌”。
此外，目前在日本起用演员做代言人，
力争进一步提高迄今为止的品牌认知度。

３３．．关于苹果品牌关于苹果品牌

同行业界最高级的认知度

A公司 苹果公司 B公司

出处：《Proto Car User Report》



・苹果连锁专业收购的目标　

用
户
用
户

卖给新车经销商？卖给新车经销商？卖给新车经销商？

卖给二手车销售店？卖给二手车销售店？卖给二手车销售店？
对收购价不满意对收购价不满意

信
用
度
高
的
专
业
收
购

信
用
度
高
的
专
业
收
购
店店

卖给经纪公司？卖给经纪公司？
朋友朋友？？

　　打算置换新车打算置换新车

打算换辆二手车打算换辆二手车

打算卖车打算卖车

・・想要变现想要变现
・・无力支付贷款无力支付贷款
・・不想要了不想要了

（（打算用做购买下一辆车的资金打算用做购买下一辆车的资金））
（（打算不加钱换车打算不加钱换车））

对收购价不满意对收购价不满意

期待被高价收购期待被高价收购

期待被高价收购期待被高价收购

・・无需担心出售后的货款无需担心出售后的货款

 
到帐（进款）到帐（进款）
・・确确实实的过户手续确确实实的过户手续
・・诚信的印象诚信的印象



（（资金少资金少）　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　收购来的车辆可以通过拍卖即刻变现，收购来的车辆可以通过拍卖即刻变现，周转率高、极周转率高、极

 
少的资金即可运作。少的资金即可运作。

（（低风险低风险）　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　基于流通行情，用拍卖方式向用户收购车辆，用拍卖等基于流通行情，用拍卖方式向用户收购车辆，用拍卖等

 
方式进行销售的系统。此外方式进行销售的系统。此外由于是以拍卖为主进行销售，在质保或索赔方面的风险较之于用户销售的方式都由于是以拍卖为主进行销售，在质保或索赔方面的风险较之于用户销售的方式都

 
要低一些要低一些。。在日本和中国采用特许连锁经营在日本和中国采用特许连锁经营方式方式进行推展进行推展。。

((人数人数少少）　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　不采取展示销售方式就不需要拥有大量的库存。即无需不采取展示销售方式就不需要拥有大量的库存。即无需

 
具备大面积的地方和人数众多的具备大面积的地方和人数众多的雇员雇员。。低成本经营且损益分歧低。低成本经营且损益分歧低。

（（多店铺推展多店铺推展）　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

 
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　资金少资金少・・人数少即可运作，人数少即可运作，单一法人多店铺的推展成为单一法人多店铺的推展成为

资金少资金少

人数人数少少
 　　

多多店铺推展店铺推展
 　　

安心安心的品牌的品牌・・统一的形象统一的形象

・苹果连锁的优势　

低风险低风险



・汽车拍卖的特点

■汽车拍卖就是：

●全国的二手车买家为了进行车辆的采购变现集中到拍卖市场。但只有会员才可以参加拍卖。

 
●拍卖采取竞拍方式，出价最高的买家可以购买那些车辆。因此，在拍卖会上出售车辆就等同

 
于和全国的二手车业者进行价格谈判，售价最高、有效变现的就是拍卖了。行情则由供需关系

 
决定。

●所经手车辆的价款可通过拍卖会场进行处理。因此，不会出现同行业者之间的价款回收问题、

 
非常安心且方便的系统。

□　□　Apple Auction ChinaApple Auction China

　　Apple Auction ChinaApple Auction China预定近期在预定近期在北京市昌平区内北京市昌平区内开业开业。。加盟苹果连锁的同时即加盟苹果连锁的同时即

 
可自动入会。该拍卖市场引进日本的系统，与综合商社双日可自动入会。该拍卖市场引进日本的系统，与综合商社双日（（东证东证１部１部上市企业）上市企业）

 
合作经营合作经营。。对该拍卖市场的参拍车辆，会场内自然不用说了，还可以从全中国各地对该拍卖市场的参拍车辆，会场内自然不用说了，还可以从全中国各地

 
及世界及世界１００１００个国家实时参加个国家实时参加（（投标投标・・竞标竞标）。）。



・特许经营的特点

■■特许经营系统是特许经营系统是

　　无需无需KnowKnow--howhow、只要有最低限度的资金，就可以开展和大型企业同等的业务。、只要有最低限度的资金，就可以开展和大型企业同等的业务。

●●在在本部（本部（特许方）的指导下，特许方）的指导下，加盟店（加盟店（被特许方被特许方））可以在较短的时间内且较容易可以在较短的时间内且较容易

 地掌握从开业地掌握从开业（（店铺开发）开始到实务（操作）的店铺开发）开始到实务（操作）的KnowKnow--howhow。。

●●加盟店加盟店借助借助本部本部的品牌力量的品牌力量、、市场力量（市场力量（MarketingMarketing），可以让普通顾客放心地），可以让普通顾客放心地

 光顾店铺光顾店铺。　　　　　。　　　　　（＝（＝稳定经营稳定经营））

●●可以获取联合广告可以获取联合广告、、联合采购等连锁的规模优势联合采购等连锁的规模优势。。

●加盟店●加盟店向本部支付提成费作为其等价报酬。向本部支付提成费作为其等价报酬。

品牌力量品牌力量
用户即便是第一次光顾店铺也可以很放心地利用用户即便是第一次光顾店铺也可以很放心地利用。。

本部 加盟店



・特许连锁系统的优势

①信用力①信用力
　　　　　　即使初次到访的地方，如果是同一品牌的招牌就可以相信它，即使初次到访的地方，如果是同一品牌的招牌就可以相信它，
　　　　　　使用它使用它。。没有名气的招牌就没有放心的感觉没有名气的招牌就没有放心的感觉。。

②②信赖信赖力力
　　　　　　如果是同一品牌的招牌，就可以期待着享受如果是同一品牌的招牌，就可以期待着享受
　　　　　　相同的服务。相同的服务。

比如：比如：FamilyMartFamilyMart或者麦当劳等等或者麦当劳等等



２００６年开始在中国着手建立二

 
手车收购・销售事业。
实施ＦＣ推展，构筑起在中国的二

 
手车流通市场。

从开拓者转向主导公司从开拓者转向主导公司

 
～～挑战挑战海外海外（市场）（市场）～～

・・中国中国项目案例项目案例



使得单一企业无法办到的规模化宣传活动成为可能。可以请名人出演，在电视使得单一企业无法办到的规模化宣传活动成为可能。可以请名人出演，在电视・・广播广播

 类的电波类的电波媒体、媒体、报纸、杂志等报纸、杂志等平面媒体、平面媒体、网络网络媒体媒体上开展联合广告上开展联合广告。。可以在短时间内可以在短时间内

 并且有效地提升认知度。并且有效地提升认知度。

特许连锁系统的优势(广告）

联合广告联合广告

　　

 

例如：例如：100100家店铺家店铺××120120，，000000元（元（年度提成费年度提成费）×）×1/21/2
　　　　　　　　　　　　＝＝66，，000000，，000000元元（（年度年度））的预算的预算



・特许连锁系统的优势

联合采购联合采购

库存交换库存交换（（共享库存共享库存））

●●采购批次的增加可以加大对各个业者的谈判力度采购批次的增加可以加大对各个业者的谈判力度

●●通过连锁系统内的库存交换可以谋求效率通过连锁系统内的库存交换可以谋求效率。。不会错失销售机会不会错失销售机会
（（用户销售用户销售）。）。

被特许方被特许方 被特许方被特许方特许方特许方



今后的收购店的方向今后的收购店的方向　　
 

～～反映用户意愿的收购反映用户意愿的收购店～店～

①・可靠的感觉・放心的感觉
与车有关的事情，可以在这里放心
地商量！

②・还可以在这里买车
在卖车的店铺还可以找到自己喜欢的
车，不浪费时间！

用户所期待的车辆收购店就是用户所期待的车辆收购店就是・・・・　　

①用户销售成为可能！
苹果优先考虑现场（需求）！
也可以从AA会场采购销售ＯＫ！

②充实的拍卖支持
可以自由地调整参拍品！
特定的AA会场的参拍费有特别费用！

对各加盟店的期待的答复！！　　

共享库存系统开张！

４



④④根据评估单根据评估单
进行商谈进行商谈・・签约签约

②②评估评估　　
将车辆的评估单传真到将车辆的评估单传真到

 
定价中心定价中心

※※在定价中心进行市场行情在定价中心进行市场行情　　　　　　
信息的收集信息的收集・・分析分析

③③将评估单传将评估单传

 
真返还真返还

①①客人来客人来店　　　　　店　　　　　

 
　　ｏｒｏｒ　　到客人家上门到客人家上门

 
收购收购

销售销售

拍卖会场销售拍卖会场销售

对加盟店收购业务的支持功能

※※使用专门的使用专门的PCPC终端提取实时的市场行情信息终端提取实时的市场行情信息

・本部支援菜单　（定价中心Pricing Center）
 　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　（可选菜单）　



从各媒体搜集来的评估信息全部在本部的呼叫中心统一处理从各媒体搜集来的评估信息全部在本部的呼叫中心统一处理　　　　
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客人 呼叫中心

向苹果提交评估申请

向店铺提供所获得的

评估信息

苹果店铺

评估・商谈

收购成交

代理査代理査评估信息的获取所评估信息的获取所
带来的好处：带来的好处：

・・顾客服务的顾客服务的均一化均一化

・・客户应对迅速客户应对迅速

・・减轻在店铺的业务负担减轻在店铺的业务负担

・・本部支援菜单本部支援菜单　　（（联络中心联络中心））

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　（可选菜单）　



Ⅰ事业说明
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介绍苹果的商业模式。　

Ⅱ选地调查
对预定开店的商圈、附近的竞争店铺进行调查后提出开店地点的建议方案。
既有的FC店铺的商圈确认。
制作店铺完工预定图等的物件资料。模拟店铺收支。　

Ⅳ业主面谈

作为加盟条件的审核所必需的文件请事先准备妥当。Ⅲ文件审核

Ⅴ加盟签约
制作合同。提交签约所必需的文件，确定加盟费的进款日期。
⇒签订加盟合同

通过与本公司高管的面谈进一步加深对苹果的商业模式的理解，再次确认
加盟苹果的意愿。

・加盟签约为止的流程



Ⅰ店铺调查
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Ⅱ店铺施工
根据店铺的外装预想图确定外观。
开始店铺的施工。（施工方面原则上要采用苹果本部所指定的业者）
决定店铺开张的预定日期。

Ⅲ各种进款 根据开店前的研修、开业套件的安排情况，支付加盟费之外的费用
（研修费用、开业套件）。

Ⅳ开张前准备 确认开业套件（Open Kit）。进行电脑等的设置作业等等。

Ⅴ店铺开张　 配合店铺的开张工作派遣敝公司的职员前去帮忙。

业主提交预定开店的申请书。在本部进行物件调查。
认可后确定开店。

・店铺开张为止的流程



事业说明

业主面谈

文件审核

加盟签约

店铺调查

店铺施工

各种进款

开张前准备 店铺开张　

加盟签约 店铺开张 时间

2个月前

1个月前

2周前
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・日程表



（含税）

合计 ８０，０００元

开业套件费用
５，０００元
５，０００元

研修费用

６０，０００元

　另有2次招募宣传活动特惠。

  有2次招募宣传活动特惠。
  有2次募集宣传活动特惠。　

备考入门费成本

　有2次招募宣传活动特惠。

入会费

1０，０００元

保证金 1００，０００元
　作为担保存入。

开店费

成本

（含税）

提成费成本 备考

半数用作联合广告费用。
另有2次招募宣传活动特惠。

提成费／月 ２０，０００元

※除上述提成费之外，拍卖销售・共享库存的成交费・中标费另行计算。

合计 ２０，０００元

22次次招募宣传活动特惠招募宣传活动特惠　　
　　如果在如果在20082008年年66月月3030日日之前之前入会入会则有如下特惠则有如下特惠！！！！
　　①　　①无需保证金无需保证金。。
　　②展　　②展出费出费・研修・研修费费・・开业套件均免费开业套件均免费（（仅第一家店铺仅第一家店铺）。）。
　　③　　③特许权使用费减半特许权使用费减半。。



・业主招募

为今后进一步加速汽车的普及化

试试看在亚洲开业吧？

正在招募日本人业主！

苹果国际株式会社公司主页

www.apple-international.com

苹果汽车网络株式会社（苹果连锁本部）公司主页

www.applenet.co.jp

担当　：　長谷川　浩嗣

ask@applenet.co.jp 


	スライド番号 1
	スライド番号 2
	・公司概要１（日本国内）
	・公司概要２　（中国国内）
	・INDEX
	・苹果连锁就是・・・
	・收购业务到底是什么？？
	・收购店与销售店的不同之处在于？
	・关于可信的苹果品牌
	スライド番号 10
	・苹果连锁的优势　
	・汽车拍卖的特点
	・特许经营的特点
	・特许连锁系统的优势
	スライド番号 15
	特许连锁系统的优势(广告）
	・特许连锁系统的优势
	スライド番号 18
	スライド番号 19
	スライド番号 20
	スライド番号 21
	スライド番号 22
	スライド番号 23
	スライド番号 24
	・业主招募

